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CARACTERÍSTICAS

SDI DISTRIBUCION100
para SAGE

FLEXIBILIDAD

SDI DISTRIBUCION100 es el complemento ideal a 
SAGE 100 para la empresa distribuidora que le 
permite maximizar el rendimiento diario de su 
trabajo y optimizar costes en su organización.

CLIENTES
• Ficha completa de clientes. Campos libres 
definibles por el usuario
• Control multivencimientos. Riesgo automático y 
configurable.
• Multiples listados, estadísticas y análisis de 
cuenta.
• Posibilidad de documentos personalizados por 
cliente.

ARTÍCULOS
• Gestión de familias, con descuentos asociados.
• Asociación de imágenes a la ficha del artículo.
• Confección de catálogo.
• Seguimiento de la trazabilidad de los productos, 
desde la compra hasta la venta.

PROVEEDORES

• Ficha completa de proveedores. Campos libres 
definibles por el usuario
• Multiples listados, estadisticas y analisis de 
cuenta.
•Posibilidad de documentos personalizados por  
proveedor

COMPRAS

• Circuito completo de compras (pedido, 
albaran,factura, factura de abono y factura 
de devolución). Los documentos se 
transforman con un simple "clic"
• Actualización automática del stock.
• Gestión de gastos asociados a una factura 
para el calculo exacto del margen comercial.
• Generación automática de pedidos de 
compra a partir de los documentos de venta.

VENTAS

• Circuito completo de ventas 
(presupuesto,pedido, albaran,factura, factura 
de abono y factura de devolución). Los 
documentos se transforman con un simple 
"clic".
• Posibilidad de elegir el almacén del que 
sale la mercancia en cada documento. Nos 
facilita el control de depositos.
• Amplias posiblidades  en la introducción de 
documentos.
- Añadir o quitar campos en los documentos.
- Busquedas multicriterio.
- Control de rupturas de stock.
- Cálculo automático del margen comercial.
- Multiples modelos de impresión para cada 
documento.
•  Integración con el programa contable.

PDA SDI 100

• Integración con el modulo PDA SDI 100 
• Gestión de las preparaciones de entrega a 
a través de la PDA.
• Generación de los albaranes de venta.
• Recuentos de almacén

FUNCIONALIDADES

TARIFAS DE VENTA
• Hasta 32 categorías tarifarias.
• Tarifas particulares ilimitadas por clientes o proveedor
• Gestión automática de conflictos entre descuentos.
• Códigos de barras por cada tarifa de proveedor.
• Gestión de escala de descuentos segun cantidades o importes
• Gestión de cantidad minima recomendable a pedir.
• Ajuste de la unidad de venta en funcion de la unidad de 
compra.

STOCK
• Gestión de stock multialmacen (almacenes illimitados). 
• Stock minimo, maximo y ubicación por articulo y almacen.
• Diferentes valoraciones del almacen (LIFO, FIFO, Precio 
Medio, Ultimo precio..).
• Entrada de inventario (a cualquier fecha) manual o 
importando un ficher.
• Ajuste automatico del stock mediante movimientos de 
regularizacion..

COBROS Y PAGOS
• Completa gestión de cobros y pagos desde la gestion 
comercial.
• Emision de soporte magnetico (CSB 19).
• Cartas de reclamacion.
• Generacion automatica de asientos de los cobros y pagos.

COMISIONES A VENDEDORES
• Numerosas posibilidades de cálculo, a partir de albaranes o 
facuturas.
• Comisiones particulares aplicables a los artículos,familias, 
clientes, etc.
• Posilibidad de escalar las comisiones en funcion del volumen, 
margen, descuentos...
• Comisiones para Jefes de Venta. En funcion de uno  o varios 
vendedores.

GESTION DE ENTREGAS
• Seleccion de los pedidos a entregar en funcion de varios 
criterios.
• Validación de las preparaciones de entrega.
• Generación de albaranes a partir de los pedidos entregados.
• Aplicación de gastos de envio en funcion del importe y peso.
• Imputación de portes pagados a partir de un importe o 
cantidad especificos.

CIRCUITO DE VALIDACION DE DOCUMENTOS Y 
LISTADOS
• Definicion de hasta 3 "etapas" para cada tipo de documento.
• Aplicación de cada una de las etapas durante la creación, 
modificacion o transformacion de los documentos.
• Listados completamente personalizables por el usuario.
• Envio de documentos via driver compatible Microsoft Fax.
• Generación de archivos en formato texto, html, pdf o excel 
con los listados.
• Criterios de selección ilimitados y definibles por el usuario 
para los listados.

ESTADISITICAS Y ANALISIS
• Clientes y proveedores: análisis de actividad comercial, 
rentabilidad, riesgo en curso, cartera de pedidos, estadisticas 
multicriterio, historico de movimientos, etc.
• Articulos: estadisticas multicriterio por articulo y familia, 
movimientos de stock,informes de inventario, programacion 
de entregas, etc.
• Vendedores: estadisticas de venta multicriterio por cliente, 
articulo o familia, listados de comisiones, etc
• 10 campos estadisticos definibles por el usuario en las fichas 
de articulos, clietnes y proveedores que permiten definir nuevos 
ejes de analisis.

DOCUMENTOS VINCULADOS
• Posibilidad de vincular un número ilimitado de archivos (pdf, 
excel, word, html, etc) a las fichas de los articulos, clientes y 
proveedores
• Un doble "clic" sobre el archivo vinculado lo abre 
automaticamente.
• Posibilidad de detallar el contenido del archivo con un 
comentario personalizado.

CARACTERISTICAS AVANZADAS
• Numero de sociedades ilimitado
• Sage email, nos permite enviar los documentos, de forma 
automatica, al destinatario.
• Agenda de eventos definibles por el usuario.
• Gestión sencilla de mensajeria interna entre usuarios del 
programa.
• Funciones avanzadas de busqueda y "reemplazo" en las 
fichas.
• Barras de iconos y menus personlizables por el usuario.
• Posibilidad de ocultar los registros desactivados (clientes, 
proveedores y articulos).
• Soporte "drag and drop" (arrastrar y soltar, entre ventanas).
• Acceso a la base de datos del programa mediante driver 
• ODBC. Permite explotar los datos generados por Sage Linea 
100 con herramientas estandar .


